Petronella med sin egen jakt-

labrador Rune.

ATTYAGA

Drommer du om att starta egen webbutik for
hundar? Eller du kanske har egna idéer om hur
produkter i hundvérlden kan forbattras? Med
tid, engagemang och lite vilja kan detta for-
verkligas! .

TEXT JENNY ABERG
Det har tagit tid att bygga upp Petronella Asplins foretag
Paw of Sweden. En férutsattning var att hon fick ett friar
fran lararjobbet. D& kunde hon soka all information som
behdvdes, knyta kontakter med tillverkare — flertalet av
foretagets produkter gors i Halsingland — och hitta leve-
rantdrer av de material hon behdver.

— Jag visste ingenting om forsaljning och inkdp nar
jag borjade eller hur man gor affarer i andra lander. Dar-
for kontaktade jag ambassaden och kommerskollegiet i
olika lander for att fa rad och hjélp. Aven andra svenska
foretag och organisationer har stallt upp. De allra flesta
har varit mycket tillmoétesgaende da jag har tagit kon-
takt.

Hon ar ocksa stolt dver att hon forverkligade sin
dréom.

— Jag kommer aldrig att behdva sitta pa4 hemmet som
gammal och angra att jag inte vagade eller kunde.
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finns i alla tankbara farger.

Det krdavs mycket tid och jobb, men det ar det vart.
Det menar Petronella Asplin, tillverkare, grossist
och webbutikdgare med egendesignade produk-
ter.

— Det ar en drom att kunna kombinera mitt fore-
tag med det jag tycker ar roligast, namligen hun-
darna.

o0,
“of Sweden

TEXT JENNY ABERG

Petronella Asplin har haft hund i 6ver 20 ar. Hennes storsta in-
tresse ar att trana, meritera och jaga och hemma pa garden
utanfor Bollnas finns idag tre jaktlabradorer och en pudel. Det
var ocksa tack vare hundarna som Petronella for drygt tva ar
sedan startade ett eget foretag.

— Om man tar korkort ndjer man sig med att kopa en vanlig
bil, men vill man sedan borja kora rally blir man krasen. Precis
sa var det for mig nar jag tranade mina hundar. Jag saknade det
lilla extra. Jag vill ha produkter med funktionalitet, kvalitet och
design utan att behova betala for mycket, forklarar hon.

L
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Paw of Sedens
monter pa HUND 2008.

Har en tanke med alit

Petronella borjade darfor fundera 6ver egna losningar. De forsta
produkterna var koppel, sparlinor, dummies och en hundférar-
vast. Snart resulterade hennes uppfinningar i foretaget Paw of
Sweden, som omfattar bade tillverkning, grossistverksamhet och
en webbutik. Idag har Petronella ett 50-tal produkter i sorti-
mentet. Har finns bland annat koppel, halsband, sparlinor, vaskor,
tacken, produkter for palshundar, och jaktklader. Bland de smar-
ta osningar Petronella tinkt ut kan niamnas en flexibel dummy
med bland annat reglerbar vikt, ett flerfunktionellt grooming-kit
och koppel med invdvda reflexer, som ar bade hallbara, snygga
och inte branner i handen.

o — o — W e e . G = 1% - 9 — Jag tinker noggrant igenom allt hos mina produkter. Varfor
I.,,..‘ o o i = 8 ska jag ha just det har materialet, den har designen eller den

: ”’,’.‘; har firgen? Pa sa sitt kan jag forklara mina val och sta for mina
b g « ¥ produkter.

Idéerna féds under hundtrdningen
Petronella ar ocksa man om sina kunder och forsoker att gora
alla nojda.

— Att satta sina kunder i fokus ar en sjalvklarhet. Det spelar
ingen roll om det ar en stort foretag eller en privatperson som
hor av sig.

Idéer till nya produkter far hon ofta nar hon tranar tillsam-
mans med sina hundar. Ibland kan det vara en bekant som ger
henne uppslaget genom att papeka vad som saknas pa markna-
den eller om mojligheten finns for en produktutveckling.

— Da funderar jag pa en mojlig 16sning och tar sedan fram en
prototyp, som jag later olika hundaktiva testa, sager Petronella
och papekar att det ar viktigt att de som utvarderar produk-
terna ar bade kunniga och arliga.




Alla produkter testas for att klara tuffa tag.
Har provar Dunder Paw of Swedens halsband.

Nar Petronella fatt hora hundagarnas asikter modifierar hon
ibland produkten om det behovs, innan den borjar tillverkas i
storre omfattning.

Ser ljust pa framtiden
An si linge har alla hennes produkter fitt ett bra mottagande.

— Det basta ar nar jag far kunder som tycker att mina produk-
ter ar bade funktionella och genomtinkta. Det ar ett kvitto pa
att jag har tankt ratt, inflikar Petronella och fortsatter:

— Under forra aret var jag pa en massa vid Tullgarns slott. Pa
vagen dit fick jag se en kvinna komma gaende med fyra hundar.
Alla fyra hade mina koppel pa sig. Da kidnde jag mig stolt. Jag
hade akt genom halva Sverige och hir fanns det nagon som gil-
lade mina produkter. Det var fantastiskt.

Aven om det var en drom for Petronella att kunna kombinera
sitt intresse for hundar med sitt foretag, kraver det mycket tid
och jobb. Och da ska man veta att Petronella ocksa jobbar som
larare.

— Arbetet med foretaget ar minst en heltidstjanst, jobb som
jag far gora pa kvillar och helger, men det ar dnda roligt och
jag ser ljust pa framtiden. Kanske kan jag leva pa detta sa sma-
ningom?
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* Var inte radd att be om hjalp. Via Almi finns till ex-
empel mentorskap.

* Prata med alla myndigheter och organisationer som
kan vara dig till hjalp. Skatteverket, Tullverket,
Registrerings- och Patentverket, Lansstyrelsen ar
bara nagra exempel.

*Tank noga igenom vad du vill formedla nar du till ex-
empel bygger upp en egen hemsida. Anvand garna
en yrkesfotograf till bilderna; Det kommer att géra
stor skillnad. Om du vill dversatta sidan till ett annat
sprak an svenska, anvand en professionell
Oversattare. Det vinner man pa i langden.

* Lova bara sadant du och ditt féretag kan halla.

» Behandla kunderna som du sjalv vill bli
behandlad.

* Kolla vad gallande konsumentkdplagar och
regler sager.

* Las pa om betalsatt 6ver internet.
* Om du lierar dig med nagon, skriv kontrakt.

* Var punktlig med betalningar.

HUNDBRANSCHEN

Lagkonjunkturen har fatt rejalt faste i Sverige. Men
hundbranschen ar inte sa paverkad som man kan
tro. Snarare ar det tuffare konkurrens som naringen
kanner av.

TEXT JENNY ABERG

genom alla branscher i Sverige. Inom detaljhandeln forsamra-

des det allminna laget rejilt under sista manaderna av 2008.

Forsaljningen minskade och narmare 40 procent av foretagen rak-

nade med att behova reducera personalstyrkan. Men det galler inte
for grossister och butiker inom hundbranschen.

— Naringen aterfinns nagonstans i mitten pa skalan vad galler hur

I agkonjunkturen slar hart.Varsel och uppsagningar sprider sig

drabbade foretagen ar.Vi ar inte helt okansliga, men ar nog mer att
jamfora med livsmedelsbranschen. Hundarna maste ju fortfarande
ata, sager Lars-Inge Akesson pa grossistforetaget Limex.

Aven djuren fick sina julklappar och alla butiker och grossister

som HUNDIiv varit i kontakt med vittnade om stressiga tider.

— Jo, det ar mycket att gora just nu, men det ar ju bara positivt,
kommenterade Madeleine Pettersson pa Vovvens hundshop.

Nagot som branschen diaremot har markt av ar den hardnande
konkurrensen. De svenska grossisterna far slass mot stora inter-
nationella aktorer. Inom Sverige oppnar allt fler hundbutiker, bade
pa internet och fysiska sadana, som konkurrerar sinsemellan. Bara
under 2008 har ett |5-tal nya stora butiker startat pa képcentrum
runt om i landet.

— Jag tror inte att det finns underlag for alla och troligen kommer
nagra av de mindre butikerna att fa stinga, forutspar Lars-Inge.

Daremot tror han inte att handeln pa internet kommer att sla ut
de fysiska butikerna.

— Fackhandeln behdvs. Har kan du fa information om varorna,
som du inte far pa nitet, men det kommer ocksa att krava att de
som arbetar i butik blir mer palasta och kunniga, inflikar han.

I nfor julen markte man inte heller nagon avmattning i koplusten.




